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T alao de cheques eletrdnico, Te-
lecopier, Video-texto, Video-
cassete, porteiro eletrdnico, Sistema
de Processamento da Palavra, Ether-
net ¢ CPA. Todos esses nomes, inu-
sitados e aparentemente sajdos de Ii-
vros de ficgdo cientifica, 1&m alguma
coisa a dizer aos supermercados nga
préxima década.

Nio, ndo é delirio da redagio de
Superhiper. Nem exercicio de futurolo.-
gia. Esses oito produtos, entre muitos
outros projetos, sdo frutos da mais al-
ta tecnologia mundial. Foram idealj-
zados para facilitar o dia a dia dos
escritérios, como o Ethernet, ou mo-
dernizar as relagdes de consumo, co-
mo o Video-texto. Por isso interessam
aos supermercadistas tanto quanto a
qualquer empresério atualizado.

Talvez tais produtos demorem
alguns anos para serem comercializa-
dos no Brasil e outro tanto para se-
rem economicamente vidveis as em-
presas de supermercado, mas nio foi
assim também com os computadores?
E nao sao estes os melhores “compra-
dores” e “gerenciadores de estoque”
do supermercado hoje?

Quem sobrevive sem um computador?

O computador € a ponta de lan-
¢a da era eletronica nas empresas.
Atras dele, e muitas vezes dependendo

dele, vem todo tipo de avango tecno-
l6gico. Nas empresas de supermerci};
do, em particular, o computador ]

cumpre diversas fungoes burocraticas,
que vio desde do controle de compras
de mercadorias, até o faturamento,
passando por devolugdo de produtos
quebrados ou estragados, vendas, .a.lte-
ragdes de precos, custos, contabiliza-
¢do, contas a pagar e a receber, Inven-
tério fisico e escrituragdo fiscal. )

Mesmo com um micro ou mini
computador — vendidos no Brasil pe-
la Cobra, SID, Sisco, Labo € Edlsa —
o supermercadista pode centralizar um
nimero imenso de informagdes neces-
sdrias a sua atividade, agilizandg suas
decisdes e prevenindo o extravio ou
erro de documentos.

Teclando o terminal do compu-
tador, o empresério pode saber a qual-
quer hora como estd seu estoque, qué
pedidos foram feitos a determinado
fornecedor, rotatividade de produtos,
negdcios antigos efetuados com aque-
le fornecedor e assim por diante. No
controle de uma rede de lojas, o com-
putador pode concentrar informagoes
sobre as vendas do dia, vendas acumu-
ladas, custo do estoque, percentual de
vendas realizadas em relagdo a meta
pré-fixada, nimero de clientes por dia,
venda por check-out, folha de paga-
mento sobre vendas, etc, etc.

Em outras palavras, o computa-

A era eletronica atinge rapidamente as maiores empresas
do mundo e chegara, um dia, ao supermercado. Prepare-se!

a3

dor chegou 20 §UPefmercagf’ ¢ tomoy

ta dessa coisa demorada e difjcj|
conf e chamada balaqco (ele poda
g;it?r relatérios semanais, semestrajs,

is. conforme s€ja Prc_’g,':amado),
arI“l;sin‘ou também o ‘“‘passeio” dos do-
(I:Eulmcntos ¢ notas e facilitou os cilcy.
los, garantindo a0 supermercadista o
cor;trole total de suas lojas, sem saj

itério.

do Csfl‘;‘;?: as empresas de estrutura
familiar, qué constituem a maioria dos
supermercados brasileiros, o computa.
dor significa 2 descentralizagdo segy-
ra”, afirma Nilson Cruz, gerente dj
filial Sdo Paulo da Cobra, Computa-
dores e Sistema Brasileiros S.A. E ex-
plica: “Com ©0 CQ"}PUtadon 0 presi-
dente ou proprietario do supermerca-
do ndo precisa ter receio dfa de]egar
poderes a pessoas estranhas a familia.
Ao mesmo tempo, @ €mpresa se pro-
fissionaliza e cresce de maneira orde-
nada, pois as .mformac;oes circulam
rapidamente e ficam armazenadas na
memoria do compufafior. A qualquer
momento, O empresario sabe? 0 que es-
t4 se passando com suas lojas e pode
se prevenir contra OS POSSIVEs pro-

blemas”.

Computagao no ponto de vendas

Especialmente planejado para su-
permercados e grandes magazines, es-
tara sendo langado este ano um novo
terminal de computador para ser colo-
cado no ponto de venda. E uma espé-
cie de caixa registradora, de operagdo
simples, que manda todas as iqfonpa-
¢oes sobre o movimento da loja dire-
tamente para o computador central.
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Sua vantagem € economizar uma
operagdo (a passagem de todas as 10~
formagdes para O computador no fi-
nal do dia), tornando ainda mais ra-
pida a emissdo de relatérios. Conse-
quentemente, © empreséario poderd
analisar dia a dia 0 desempenho de ¢a-
da uma de suas lojas.

O projeto desse terminal es
¢ da Cobra, que s€ comprometerd 2
treinar as operadoras de caixa em uma
ou duas semanas. Segundo seus técni-
cos, no inicio 0s supermercados pode-
rio substituir as registradoras das lojas
de maior movimento ou as das vendas
por atacado (caso trabalhem com
grandes volumes), para compensar oS

pecial

Rapidez e seguranca. A dupla que anda de méos dadas com
o computador e seus subprodutos.

custos dos terminais. Ou optar, aing

pelo sistema de leasing, 0 mais Utiliz:’

do para aquisi¢ao deste tipo de €qui:
amento.

Qutra novidade em termos d
computagdo sio 0s sistemas de Cone
trole que léem ¢ tabulam automatica-
mente os precos dos produtos nas f~.
Jas dos caixas. Além de fazer com ul
essas filas escoem mais depressa, (tlaiz
sistemas eliminam o custoso processy
de etiquetar manualmente os precog
em cada item.

Paralelamente, 0 equipamento de
controle permite a substituicdo eletrg.
nica dos estoques, sem necessidade de
ordens de compra manuais. Ou seja, o
computador calcula os itens Vendid,os
no momento em que estdo passandg
pelo caixa e 0s subtrai automatica-
mente dos registros de estoque. Ela-
bora, entdo, uma lista dos itens que
ficarem abaixo dos niveis minimos de
estoque, ja como uma espécie de pedi-
do, que é enviado aos fornecedores,
Esse sistema comeca a se espa-




fhar pelos supermercados dos Estad

Unidos com grande sucesso, conf “
me a revista “Business Week”, g o
dev?fé demorar muito para. chenao
aqui, Uma Vez que o primeirg passga{
o que a Cobra estd dando: 5 co :
tagao no ponto de venda. e

O fim dos cheques sem fundos

Nascido no mesmo bergo que
computagdo no ponto de vendas .
taldo de cheques eletrénico pode ac :
bar definitivamente com esse pesadelt
que € o cheque sem fundos. A cojisa
funciona' ?ssim: O consumidor tem
uma espécie de cartdo de crédito, com
um microprocessador, uma fita ’mag-
nética e uma meméria de computador
embutidos. E ai ficam armazenadas as
informagdes sobre sua conta banciria

Nas lojas, existem dois terminaijs
ligados ao computador do banco onde
o cliente tem conta. Um terminal para
o consumidor e outro para o fiscal do
supermercado.
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4 carljiooseu ten_n?nal, 0 cliem'e coloca
i saldoe verifica automaticamente
el no banco. Caso tenha di-
= Iro suficiente para aquela com-
lpo 5 Passa seu cartao para o fiscal da
13, que o coloca no outro terminal.

i iiaslsc;a szgundo aparelho ndo reve-
- saldo . o.comprador, mas emite
v$ sinal, “avisando” ao fiscal se o
o aort d;x compra tem fundos. Caso es-

°Ja tudo certo, o fiscal tecla um cé-
dlgo. e del.)ita o valor da conta do con-
Suin!dor, Jogando o novo saldo na me-
moria do cartio.

s A primeira vista, todo esse pro-

lm?nto pode parecer um tanto
cc_;mghcgdo, mas na préitica a opera-
¢do € r'a.pida e segura. Quem garante
¢ a Philips, que vem experimentando
O sistema na Franca. Conforme seus
tecnicos, o taldo de cheques eletrdni-
co podqria entrar em funcionamento
no Brasil a qualquer momento, desds
que se conseguisse fazer uma associa-
¢ao entre uma rede bancéria interessa-

da e uma cadeia de lojas, 2 titulo de
experiéncia.

Video-texto:
uma nova relagdo de consumo

O projeto Video-texto da Telesp
— que deverd entrar em experiéncia
em margo deste ano — ¢ uma outra
novidade que pode interessar a0 su-
permercadista.

Video-texto é um adaptador liga-
do ao telefone e a um televisor a co-
res, que, uma vez acionado, atua co-
mo o visor de um computador comum.
A diferenca é que as informagdes sao
armazenadas num computador central,
na Telesp, e transmitidas por cabo te-
lefénico.

No computador central, por sua
vez, a programacdo estd dividida em
“paginas” (todo o texto que aparece
no video de uma sé vez). E essas “pa-
ginas” sdo programadas por fornece-
dores de servigos, que podem ser em-
presas editoriais, cadeias de hotéis,

Marjolet o vinho que
(S Pess0as Mais SAcam.

Moanternha

apratelein
sempre cheia.
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agéncias de publicidade, lojas de de-
partamento e cadeias de supermerca-
dos, entre outros.

Nas suas “paginas”, o supermer-
gado pode programar, por exemplo,
listas de compras para o consumidor
fazer em casa e pagar contra entrega;
anuncios de ofertas com sugestdes de
compras; andncios institucionais ou
patrocinio de servio¢s como meteoro-
logia, cinemas e lazer em geral.

Neste ultimo caso, a empresa de
auto-servico constaria no guia geral
do video-texto na parte de meteorolo-
gia, por exemplo. Quando o consumi-
dor procurasse saber o tempo, veria
também o antncio da empresa, reme-
tendo-o para outra “pégina” onde es-
taria a programacao especifica do su-
permercado.

O video-texto, se aprovado e
realmente colocado em pratica pelas
centrais telefonicas de cada estado,
tem infinitas possibilidades. Ele re-
presenta um novo meio de comunica-
¢do, dirigido para um piblico de bom
poder aquisitivo. A diferenga com
uma televisdo comum e seus anuincios
publicitdrios é que o consumidor po-

de “conversar” com o video-texto, fa-
zendo pedidos de compras e reservas
de hotéis sem sair da poltrona. E a
vantagem para as empresas ¢ qué nao
pode haver “trotes”, como nas cha-
madas telefonicas. Porque, caso 0 con-
sumidor negue que tenha feito a cha-
mada ou se recuse a pagar, 0 Servico
serd cobrado pela conta telefonica.

Mas a desvantagem para o auto-
servico também existe, pois se 0 €on-
sumidor ndo vai a loja, fazendo seus
pedidos por video, ele ndo estara su-
jeito a compra por impulso. Por outro
lado, se o supermercado ndo partici-
par da experiéncia e outras lojas es-
pecializadas participarem com suces-
50, ele estara perdendo um valioso pu-
blico. Assim, a opgdo parece estar,
mais uma vez, em adaptar-se as mu-
dangas e adotar a nova tecnologia, ou,
pelo menos, estudar suas possibilida-
des. Olho na Telesp!

Em época de desburocratizagao :
simplifique a vida do seu escritdrio

Na éarea dos escritérios, as pes-
quisas seguem os mais variados cami-

O projeto video-texto pode ser uma faca de dois gumes
para o auto-servico. Acompanhe-o de perto.

e = = ——

nhos para facilitar o trabalho e ac,.
bar com o vai € vem de documentos,
cbpias, notas fiscais e contas. Par,
uma rede de supermercados, que pos.
sui lojas em diversos pontos de umja
cidade ou diversas local.ldades espa-
lhadas pelo pafs, um equipamento de.
senvolvido pela Xerox pode ser espe.
cialmente ttil: o Telecopier.

Utilizando uma rede telefonica,
dois aparelhos se com'ur.ﬁcam entre s;:
um lendo o texto original € o outrg
reproduzindo 0 documento do ladg
de 14 da linha.

Isso significa que um empresério
pode mandar copias de documentos,
circulares, ordens de promogdo oy
qualquer outro tipo de texto para to-

das as suas lojas com a rapidez de uma
chamada telefonica. E quase como ti-
rar uma xerox pelo telefone. E qual-
quer pessoa pode operar, o que ji
nio acontece com o telex, por exem-
plo.

O telecopier pode ser programa-
do, ainda, para passar sua mensagem
numa determinada hora, quando as
chamadas telefénicas sdo mais bara.
tas ou quando for mais conveniente
para quem quer mandar o documento,

Seu mercado aqui no Brasil ain-
da é muito restrito, razdo pela qual a
Xerox ndo fabrica as maquinas. Mas
seu lancamento estd sendo estudado
na América Latina, conforme os téc-
nicos da empresa. Por enquanto, o te-
lecopier precisa ser importado.

Cartas formais? Folhetos? Contratos?
Pode ser tudo automatico com o SPP

Facilitando o trabalho das secre-
tarias e, principalmente, modernizan-
do o sistema de mala direta, o SPP
(Sistema de Processamento da Pala-
vra) ja estd ao alcance dos empresa-
rios. O SPP ¢ outro subproduto do
computador, comercializado no mer-
cado nacional pela Cobra, Computa-
dores e Sistemas Brasileiros S.A.

Desenvolvido no Brasil, o SPP ¢
constituido de um micro computador,
uma impressora de texto e até quatro
unidades de discos magnéticos. Pode
ser implantado nos computadores
C-300 (caso o supermercadista j pos-
sua um), sem perda de suas caracte-
risticas originais.

SUPERHIPER-MARCO-1982
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Ele automatiza os trabalhos de
datilografia, impressdo e armazena-
mento de textos. A secretdria ndo pre-
cisa se preocupar com margens, pari-
grafos, fins de linha ou fim de ‘p4gina
e, uma vez escrito, o texto fica arma-
zenado no disco flexivel. Quer dizer,
quando for necessiria uma carta se-
melhante, apenas com dados atualiza-
dos, a secretédria ndo precisa bater tu-
do de novo. E sé atualizar a data e
modificar as partes desejadas que o
resto sai automaticamente, quantas ve-
zes for preciso.

No sistema de mala direta, o SPP
permite o arquivamento de textos, ar-
mazenamento de cadastros de destina-
tarios, emissdo de etiquetas, corpo da
carta personalizada e ajustamento da
margem com separagdo de silabas.
Novamente rapidez e seguranga para
quem tem um trabalho de promogio
a fazer.

Um telefone para segredos comerciais
Se vocé tem um PBX na sud em-
presa e detesta 0 fato de todos pode-
rem entrar na linha e ficarem escutan-
do, o negécio é trocar por :
nova tecnologia, desenvolvida peld
Philips permite sigilo nas ligagoes,
controle de interurbanos € conferén-
cia (ligando vérios ramais ao mesmo
tempo, com sigilo para o resto).

A Central telefonica CPA pode
“procurar” o empresario na empresa,
ou seja, se nao tiver ninguém no ra-
mal dele o telefone emite um sinal que
possa ser identificado onde o empre-
sario estiver (um som, sinal de luz ou
bip). Ou, se houver uma reunio, o te-
lefone pode ser “avisado”, transferin-
do automaticamente todas as chama-
das de determinados ramais para a sa-
la de reunides (os ramais das pessoas
que estiverem reunidas).

No escritério, proliferam as facilidades eletronicas €

2

diminuem os tamanhos dos arquivos: tudo ¢ informatica.

Este telefone € ligado a um oy,
putador de construgdo modular ¢ g,
prego varia de acordo com o computa.
dor utilizado.

Todos os equipamentos funcionand,
juntos ao toque de botdo!

De todos os equipamentos desep.

volvidos para escritér.io, 0 Ethernet
¢, sem dtvida, o mais vanguardista,
Trata-se de uma rede eletronica que
liga varios equipamentos, permitindo
que eles “conversem’ entre si.
A gama de pOS‘SIbllldadeS que o
Ethernet oferece € imensa, uma vez
que ele pode interligar prgti;amente
todos os equipamentos eletronicos que
existirem num escritérjo: da simples
méquina de escrever até a meméria dg
computador.

Quem estd desenvolvendo essa
tecnologia é a Xerox cujo Gerente de
Servicos de Marketing, Renato Fur-
tado, acredita que “a memoria eletrd-
nica se tornard tdo barata que tudo
podera ser arquivado eleEtonigamen-
te. Ninguém se preocupard mais com
o custo e o arquivamento de uma in-
formagdo, quer seja um memorando,
um relatério. ..” ‘

Por isso investem em equipamen-
tos como o ‘Ethernet, que possibilita
passar uma informagdo da memobria
do computador para a copiadora Xe-
rox, para uma méquina de escrever,
um video, uma maquina de imprimir.
Dependendo sempre do uso que se
queira fazer da informacdo. E qua-
se como se o escritério funcionasse so-
zinho, a um toque de botéo.

Em questdo de minutos, um su-
permercadista poderia “chamar” no
video as informacdes sobre uma de-
terminada linha de produtos, e saber
toda a evolucdo das vendas desses
produtos desde que ele os colocou em
suas lojas. Ou tirar xerox de um de-

terminado documento, que precise en-
viar a todos os gerentes de loja, ja no
nimero adequado e sem ter que pro-
curar no arquivo.

Poderia, ainda, elaborar um ré-
latério de atividades ou um balango,
batidinho 2 méiquina como manda 0 |
figurino, quase sem colocar as maos
no papel.

SUPERHIPER-MARGO-1982
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Em resumo, tudo o que dependa
de informagdo, meméria e arquivo es-
taria sob o controle do empresério,
para melhor administrar seus negé-
cios.

E por que ndo uma
TV-Supermercado?

Dentro das imensas possibilida-
des do video-cassete — que vem con-
quistando os mais diversos tipos de
publico — por que nao utilizd-lo nos
supermercados?

Em termos de operagao, o video-
cassete é quase como um gravador.
S6 que tem imagem... e exerce um
fascinio muito maior sobre Js consu-
midores. A idéia é colocar um televi-
sor em cada loja e elaborar uma pro-
gramagao especial para o supermerca-
do,- com patrocinio dos fornecedores.

A programagdo poderia incluir
receitas, com ingredientes que fossem
vendidos no supermercado; sugestdes
de presentes; programas especiais pa-
ra dia das mdes, més das noivas, Pés-
coa, Natal e demais datas festivas e
assim por diante. O que a imaginagao
mandar.

E o espaco poderia ser dividido
com os fornecedores, com os mesmos

. : -
antincios veiculados na TV ou ¢

des especificas.
Promggm faz:r as gravagoes, talvez 0
supermercado pudesse usar a Glob];)-
video, uma divisio da rede Globo
criada para elaborar programas esge-
cificos para video-cassetes. A Globo-
video j4 se propde a fazer programa’s
de treinamento de funciondrios em vi-
deo-cassete, outra boa utilizagdo do
equipamento no supermercat}o.

Um treinamento atraves da te-
levisio tem dois grandes pontos 2 Seu
favor. Primeiro, permite que a filoso-
fia da empresa seja ensinada de ma-
neira uniforme em todas as lojas, mes-
mo que estas sejam distantes entre Si.
O programa apresentado para todfjs
os funcionarios seria 0 mesmo, € ndo
seria preciso destacar um gerente ou
chefe de departamento para orientar
as novas turmas.

Em segundo lugar, 0 video-cas-
sete permitiria a correcao de erros
com mais eficiéncia. Isso porque O

funcionario novo poderia ser gravado
em sua fungdo, sem saber. Depois a
gravagdo seria apresentada a ele ¢ ana-
lisada junto com a pessoa que O esti-
vesse orientando. Segundo o0s psico-
logos que j4 utilizaram a TV, as pes-
soas tendem a corrigir com mais faci-
lidade seus erros, se podem ver como
atuam através de um video.

Na seguranga, no treinamento de funcionédrios e nas
lojas, conhega esse polivalente chamado video-cassete.

POR NO550 COMPUTADOR ..

PRETENDE ASOALTAR E PILHAR
ESTA LOJA,PERMITA-NOS ALERTA-LO SORRE
O COMPLEXD SISTEMA ANTI-ROUBO CONTROLADO

—

No caso de um supermercadig,
resolver adotar o video-cassete pary
as duas coisas, programas dentro g,
loja e treinamento, ele alqda teria 3
vantagem de comprar um finico o
pamento de gravagdo. Mesmo ol
muitas lojas, as programagdes pode.
riam ser elaboradas em um fnico |,
gar. ' )

E o investimento ndo seria muyjty
alto, uma vez que os video-cassetes i4
sio fabricados no Brasil pela Sony e
pela Sharp, com fitas de reposigio da
Basf.

Seguranca eletronica,
contra fogo e assaltos

Outra 4rea de atuacdo dos videg-
cassetes poderia ser na seguranga cop-
tra fogo, acidentes e assaltos. O siste-
ma, neste caso, foi desenvolvido pela
Philips, para ambientes externos ¢
internos.

Um conjunto de camaras ¢ liga-
do a um unico video, que pode ser
controlado de um ponto dq prédio por
um guarda. As camaras tem capacida-
de de aproximacdo (para que o guar-
da possa identificar algo suspeito com
mais clareza) e movimentos para to-
dos os lados.

Se acionado o sistema de grava-
¢do, o assalto pode ser inteiramente
gravado em video-cassete, enquanto o
guarda sai para avisar a policia ou
tenta fazer alguma coisa. E a vanta-
gem é que o guarda pode ver toda a
volta do prédio e seu interior, quase
a0 mesmo tempo, sem precisar sair de
sua cadeira. E sem ser assaltado pelas
costas ou pego de surpresa.

Uma variagao menos sofisticada
de equipamentos eletronicos para a se-
guranga é o porteiro digital, da HDL,
Indistria de Aparelhos Eletronicos
S.A.

Conforme a matéria publicada na
revista “Dados & Idéias”, da Gazeta
Mercantil, “O digital é um aparelho
controlado por micro processador €
pode realizar até oito mil operagdes
previamente programadas. Automati-
camente, ele pode acender ou desligar
luzes, abrir e fechar cortinas, dar alar-
me em caso de assaltos, ou qualquer
outro tipo de operagao que tenha uma
conexdo eletrdnica.” W
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A f nas varzeas

Texto: Liana John
Ilustragdo: Serglo Cajado

SUPERHIPER-MARGO-1982



12

E ntre todos os “prés” que o go-

Verno inventou para a agricul-
tura brasileira, finalmente aparece um
que talvez nio seja tdo contra a nos-
sa producido de alimentos: o Pré-var-
zeas.

Aprovado em junho de 1981, o
Pré-vérzeas é um raro espécime de
programa oficial a investir na infra-
estrutura para produgdo de grios ba-
sicos. Seus recursos — calculados em
US$ 1.706.141.047,00 no total, de 81
a 85 — devem ser canalizados em
50% para o custeio de culturas irriga-
veis. E por culturas irrigaveis, passi-
veis de adaptacdo na virzea, o Mi-
nistério da Agricultura entende os sa-
grados feijao e arroz, o trigo nosso de
cada dia; forrageiras, para pastagem
no inverno; milho e hortalicas.

Os 50% restantes dos recursos
estdo divididos em investimentos fixos
(18%), financiamentos do governo
federal (8% ) e recursos préprios dos
agricultores (24%). A maior parte
dos financiamentos vird do exterior,
sendo que ja temos garantidos US$ 50
milhGes do BID (Banco Interameri-
cano de Desenvolvimento); US$ 25
milhdes do KFW (banco estatal da
Alemanha Ocidental) e US$ 40 mi-
lhdes do FIDA (Fundo Internacional
para o Desenvolvimento Agricola).

Para o produtor brasileiro que se
aventurar a investir na virzea, os ju-
ros sdo os mesmos que o do crédito
agricola, 45% ao ano. A excecio fica
com as dreas sob influéncia da Sude-
ne, Sudam e Vale do Jequitinhonha.
Af os juros sdo de 35% ao ano para

custeio e 12% para investimento. O
prazo é de 5 anos e a caréncia 2 anos.

Com esses financiamentos to fa-
cilitados, para investimento na infra-
estrutura, era natural que muitos pro-
dutores ficassem de olho, especialmen-
te os grandes. Por isso o Banco Cen-

tral limitou em 200 hectares as cultu-

terminando 20%
des produtores €
s, médios € M-

ras financidveis, de
da verba para 0s gran
80% para os pequeno

T ue todos ficassem sa-
foi lancada uma
la TV, radio,
o total de

E, para g
bendo do Programa,
campanha publicitaria p :
jornais e revistas, num cus

120 milhaes.
= Depois de iniciada a campanha,

segundo a assessoria de .lm.pregsa Ad:
Embrater (Empresa Brasileira d¢ :
sisténcia Técnica e Extensao Rura t’
0 Pr6-varzeas passou a Ser realmeg e
nacional. Produtores dos 21 ‘estados
que participam do programa Ja estao
nas listas de espera para tornar suas
vérzeas cultivaveis (0s estado§ que nao
participam sdo Acre, Rondoma' e oS
territérios de Roraima ¢ Amapd).
Em termos médios, 0 cus}o de
aproveitamento do hectare de varzeas
é de Cr$ 100 mil, enquanto 0s proje-
tos de irrigacdo tradicionais ndo ficam
em menos de Cr$ 250 mil por hecta-

res.
Basicamente, o que se vem fazen-

do é uma drenagem da vérzea (locali-
zada geralmente a margem de rios,
inundével ou ndo) para depois cons-
truir vias de irrigagdo, que a dagua
percorrera por forca da gravidade.
Como essa terra ¢ bastante rica, ela
exige menos fertilizantes e acaba pro-
duzindo bem mais.

Nas fazendas experimentais, de
Minas Gerais, a produtividade das
varzeas irrigadas chegou a ser até
trés vezes maior que na agricultura de
sequeiro. Com base nisso, o Minis-
tério da Agricultura espera que, em
85, os agricultores incluidos no pro-
grama estejam produzindo 37% do
total nacional de arroz, 5% do mi-
Iho, 10% do feijio e 4% do trigo. E
tudo em cerca de um milhdo de hec-
tares sistematizados, a meta do pro-
grama para 85.
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até modesta, se levarmos em Cont

24 milhes de hectares de Vérze, 2 o
odem ser sistematizados ep, t Que
territorio nacional (levantamemo 0’8
liminar). Mas para comego g, Pre-
versa ja estd muito bom, pojs esse o1
meiro milhdo de hectares est4 Toc Tiv.
zado em é4reas que possuem i“fra.aeh'
trutura de escoamento da rodugss‘
Um grande ponto a favor do barateo'
mento dos graos basicos a serem pra\
duzidos, sem duvida. b

Mas a maior vantagem ¢
varzeas sobre todos os outrog ¢
do governo fede{al nao & esta.
fato de se investir na tecnologia a
invés de apostar em Sdo Pedrq At?
1980 0 Brasil 56 irrigava 800 myil pon
tares de terra, menos de 2% d, drea
agricola em producdo. E ficava g4 na
“fezinha”, a mercé da chuva oy estia.
gem, conforme a vontade do Citady
santo.

A sistematizagdo das virzeag di.
minui bastante o risco da estiagem o
produz de duas a trés colheitas por
ano, dependendo dos alimentos plap.
tados.

Para o produtor, isso pode signi-
ficar recuperacao do capital investidg
e pagamento dos empréstimos em
apenas dois anos. Para o governo, au-
mento dos excedentes exportéveis e
fim das embaracosas importagdes de
grdos bésicos. E para o consumidor,
claro, barateamento dos custos com
alimentos, através do aumento da
oferta.

E o supermercado também leva
-Sua vantagenzinha, com a eliminagéo
das flutuacdes gritantes de pregos e
das probleméticas filas do feijio s
suas portas.

Tudo perfeito na teoria. Tudo
muito bom para quem tem alguma re-
lagio com a produgio de alimentos
de ponta a ponta. Agora s6 falta espe-
rar 85 para ver a pratica. E torcer,

2
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Essa meta pode ser considerada
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com todo nosso estbmago. M
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