Brasil ¢ o maior ex-
portador mundial de suco
concentrado de laranja. De
tudo o que se importa, basi-
camente na Europa, Canada
e Estados Unidos, cerca de
90% sai do Brasil, que nem
por isso deixa de suprir o
mercado interng.

Para quem olha de lon-
ge. pode até parecer que
pelo menos uma cultura vai
indo bem no pais do acaso.
Mas sé para quem olha de
longe. Quem passar olhos
mais atentos nos campos de
citricultura vaij perceber que
também ali a falta de plane-

jamento deixa suas marcas,
nada recompensadoras para
quem depende da producgao.

Explicando melhor: de
78 para tras, toda a produ-
cdo de laranja estava sem-
pre muito bem colocada no
mercado externo, a precos
remuneradores. Os produto-
res e proprietarios de indus-
trias de esmagamento acer-
tavam as vendas com os
paises europeus e ficavam
torcendo para que os Esta-
dos Unidos tivessem uma
geada capaz de prejudicar a
producao de laranjas da Fl6-
rida. Isso porque os ameri-

canos consomem grandes
quantidades de suco con-
centrado de laranja e, se o
producao deles falhasse,
eles corriam para o Brasil,
pagando nosso suco a pre-
co de ouro. Claro, era preci-
SO suprir o mercado consu-
midor deles e, ao mesmo
tempo, impedir que noés
cumprissemos 0s contratos
com a Europa.

Assim ia indo tudo mui-
to bem, até que mais pro-
dutores descobriram a pre-
ciosa mina e resolveram,
também, plantar laranja. J4
que as outras culturas sé6
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apresentavam riscos e nao
sustentavam nem 0s pro-
prios custos, ndao se perdia
nada em mudar para o ren-
doso negocio de exportacao
de laranjas. Foi ai que o
mercado inflacionou: os pro-
dutores que de vez em quan-
do torciam para haver gea-
da na Flérida agora tém que
rezar para o santo todo ano.
Se a geada falhar, o Brasil
nao tem onde colocar seu
suco.

E néo € so isso, se qual-
quer outro pais produtor
tiver um excedente para
colocar no mercado, inevi-
tavelmente vai roubar uma
fatia do bolo brasileiro. O
que nao é dificil de aconte-
cer: nossa producao, que
cresce do jeito “que so
Deus sabe”, anda aumentan-
do na base de 25 a 30% ao
ano. Calculem se algum pais
usar essas coisas chamadas
incentivo e tecnologia de
produgdo. . .

O problema agrava-se
ainda mais ao verificarmos
que ja existe um excedente

de suco concentrado, espe- p
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rando por uma oportunidade

no mercado internacional.
Sao 70 mil toneladas de su-
co, segundo o presidente da
Comissao Técnica de Citri-
cultura da Federacao da
Agricultura do Estado de
Sao Paulo, Oscar Frederico
Hotz. E € ele quem faz as
contas: “descontado o con-
sumo interno de laranjas
in natura, que é de 30 mi-
lhoes de caixas por ano, te-

remos cerca de 560 mil to-
neladas de suco concentra-
do, entre outubro deste ano
e maio de 81. Com as 70
mil toneladas que sobraram
do ano passado, a expecta-
tiva de colocagao no merca-
do, portanto, é de 630 mil
toneladas de suco disponi-
veis. O mercado nacional
consome 20 mil; o mercado
internacional garante 350
mil. Sdo 370 mil toneladas

de suco concentrado, o que
nos da um encalhe de 260
mil toneladas, neste ano de
exportacao”.

Quer dizer, se a safra
americana nao furar (o que
os brasileiros s6 vio saber
no dia 10 de outubro), os ar-
mazéns vdo ter que segurar
estas 260 mil toneladas por
mais um ano, além de arcar
com o baixo preco de uma
super oferta.

Sentindo a gravidade da
situacdo, a Cacex adotou
uma série de medidas, de
modo a dosar a oferta do
produto no mercado interna-
cional, segurando o preco
num nivel razoavel. A pri-
meira delas foi o contingen-
ciamento de 50%, ou seja,
toda a empresa que for ex-
portar até janeiro de 81 s6
terd 50% do seu estoque li-
berado pela Cacex. As pe-
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Emtempos de festas
dao verdadeiros shows
nas prateleiras.

Estes sdo os especialistas da Vinicola
Aurora em dar shows nas prateleiras de
supermercados. Shows de vendas e de
lucros. Com eles, vocé faz a festa dos

seus clientes e a sua também.
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7 € este ano
de exportacao. Mas ha quem
receie que a escala de co-
locagao do produto no mer-
cadq internacional termine
por influir negativamente no
preco da matéria-prima, na
medida em que, descapitali-
zados, os industriais resol-
vam oferecer menos aos
produtores.

. Ja foi uma briga, inclu-
Sive, para que as industrias
de esmagamento aceitas-
sem pagar Cr§ 90,00 por
caixa de 40,8 kg de laranja,
sendo que os produtores lu-
tavam por Cr$ 108,00 (ou
USS 2,20 no cambio atual) e
os industriais queriam man-
ter o prego antigo, Cr$ 51,00
(ou USS 2,20 no cambio do
ano passado). Como consolo
para os produtores, foi apro-
vada a proposta, segundo a
qual eles participariam na
colocacdo dos excedentes.
Fixou-se um limite provavel
de 200 mil toneladas de es-
toque até 31 de maio de 81;
o que houver a menos deste
estoque sera pago pelas in-
dustrias aos produtores, na
base de USS 0,015 por caixa
de laranja a cada 10 mil to-
neladas vendidas no exte-
rior (serd considerado ao
cambio do dia).

Assim fica tudo arran-
jado para este ano, mas a
coisa vai complicar ainda
mais a partir da safra 81/82.
A producao brasileira né@o
tera parado de crescer até
entdo, continuando na base
dos 25% de aumento por
ano. “Entraremos firmes na
era dos excedentes”, co-
menta Oscar Frederico Hotz,
da Comisséo de Citricultura.
E isso significa precos bai-
x0s, produtor ndo remunera-
do, prejuizos de industrias e
diminuicao nas exportagdes.
A menos que o mercado
consumidor norteamericano
continue  crescendo  nos
seus 11% ao ano, o que ja

um atenuante promissor pa-
ra as nossas supersafras.
Como outra alternativa,
proposta por Eduardo André
Matarazzo, diretor superin-
tendente da Frutesp, existi-
ria o controle da produgio,
para que a oferta se equili-
bre com a demanda. Em ou-
tras palavras, aguardar o
crescimento do mercado ex-
terno e fazer uma campanha
nacional, que ajude a criar
no brasileiro o habito de to-
mar suco concentrado. A
campanha seria institucio-
nal, ressalta Matarazzo,
idéntica a que foi feita pe-
los fabricantes de chocola-

tes.
A introdugdo, através

do apoio governamental, do
suco na merenda escolar é
mais uma idéia do su-
perintendente da Frutesp.
Segundo ele, junto com esta
medida viria a difusdo de
esclarecimentos sobre os
beneficios a saude (ele afir-
ma que no suco nao ha com-
ponentes quimicos) e de co-
mo consumi-lo.

Ja Werner Lazar, diretor
da recém-implantada Citro-
vale S/A Industria de Ci-
trus, acredita na agressiva
concorréncia entre as em-
presas do setor, como au-
to-reguladora do mercado,
“desde que respeitado o
preco minimo fixado pelo
governo”. Para ele, “a exis-
téncia de vérias empresas
fabricantes de sucos € fun-
damental para expandir o
mercado, seja colocando
maiores quantidades junto
aos compradores tradicio-
nais ou cobrindo novas
areas de consumo”.

De qualquer modo, nun-
ca é demais lembrar que
uma série de tentativas, no
sentido de aumentar o con-
sumo brasileiro de suco
concentrado de laranja, ja
foram feitas. E muito poucas
deram certo, principalmente

por que o brasileiro esta

acostumado a ter a fruta
in natura durante quase O
ano todo. Talvez valesse
mais a pena ter cuidado
com a laranja para nao ser
obrigado a entornar o caldo.
Ou, como diria o ditado po-
pular: “melhor prevenir que
remediar”.

Apoio oficial para
novas culturas

Nas dreas paulistas de
Monte Alto, Candido Rodri-
gues e Taquaritinga, tradi-
cionais produtores de limao
e laranja, o “prevenir” pare-
ce que vem chegando a tem-
po. Ali vem sendo erradica-
do o cancro citrico e pode
ser que sejam liberados re-
cursos alocados pelo Banco
Central para custeio e finan-
ciamento de novas cultu-
ras, a juros especiais.

O incentivo pode ser
creditado as industrias de
conservas, de certa forma.
Foram elas que comecaram
com esta conversa de mu-
dar as culturas, ao se com-
prometerem em comprar a
producao de abacaxi, figo
verde, maracuja, batata-do-
ce, milho verde e tomate
rasteiro, caso estes produ-
tos sejam plantados na
area. Além das culturas
mencionadas, o apoio gover-
namental se estende as
plantagoes de café e abaca-
te, avicultura de corte, sui-
nocultura e pecuéria de lei-
te, atividades indicadas pela
CATI (Coordenadoria de As-
sisténcia Técnica Integral)
como favordveis na regiao.

Quem sabe isso venha
a atenuar a dificil situacao
que vém enfrentando os ci-
tricultores dos trés munici-
pios com a erradicagdo do
cancro citrico. Situagao que
se agrava para os produto-
res cujos pomares sdo imu-
nes, mas que nao podem
fazer a colheita e comercia-

lizar devido a interdicdo dos

municipios  afetados. Ha
produtores que ficaram sem
rendimentos até cinco me-
ses seguidos, sendo cada
vez mais procurados pelas
usinas de acucar, interessa-
das na aquisicdo de terras
para a plantagao de cana.

Nos préximos anos, ou-
tras zonas afetadas pelo
cancro citrico talvez nao
venham a sofrer tantos pre-
juizos, pois a Cacex adotou
uma medida de reforgo ao
fundo do Fundecitrus, uma
entidade particular destina-
da a aplicar recursos para o
combate ao cancro citrico.
Atualmente o fundo é de
150 milhdes de cruzeiros,
soma que deve aumentar
para 300 milhdes no proxi-
mo ano, com a contribuigao
de 50 centavos por caixa
exportada, da parte das in-
dustrias e produtores que
colocarem seu suco concen-
trado de laranja no merca-
do internacional.
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